
PROF. DR HAB. ALDONA SKUDRZYK
DR ALEKSANDRA KALISZ 
DR EWELINA TYC 
DR SŁAWOMIR DRICZINSKI

9.11.2021
GODZ. 9:00-12:45

ZAREJESTRUJ SIĘ
LUB NAPISZ MAIL NA ADRES:
KSN@SOLIDARNOSC.ORG.PL
DECYDUJE KOLEJNOŚĆ ZGŁOSZEŃ

szkolenie online  - platformy Clickmeeting i Zoom

szkolenie będzie składało się z dwóch części 

POZYCJA 
NEGOCJACYJNA 
ZWIĄZKÓW
ZAWODOWYCH 
– MOŻLIWOŚCI I TRUDNOŚCI

https://universityofsilesia11.clickmeeting.com/pozycja-negocjacyjna-zwiazkow-zawodowych/register?_ga=2.78455956.1688995192.1635179525-300088675.1632391729
mailto:ksn@solidarnosc.org.pl


I CZĘŚĆ -  9.00 - 10.00
DR SŁAWOMIR DRICZINSKI
- PRAWNE ZASADY PROWADZENIA SPORU ZBIOROWEGO 
NA UCZELNI
- SPÓR OPARTY NA USTAWIE O ROZWIĄZYWANIU SPORÓW
ZBIOROWYCH
- SPÓR POZA PROCEDURĄ USTAWY
- POROZUMIENIA KOŃCZĄCE SPÓR  
ODPOWIEDZIALNOŚĆ ZA PROWADZENIE SPORU 

II CZĘŚĆ 10.00 - 11.00
PROF. DR HAB. ALDONA SKUDRZYK
- KAŻDA ROZMOWA TO SPOTKANIE – WARUNKI DOBREJ KOMUNIKACJI  
- KOMUNIKACJA WPROST I NIE WPROST (SYGNAŁY I MIKROSYGNAŁY
KONWERSACYJNE)
- TZW. TRUDNE AKTY MOWY – ZAGROŻENIE TWARZY INTERLOKUTORA  
- KONOTACJE I SEMANTYCZNE PRZESUNIĘCIA JAKO BARIERY
KOMUNIKACYJNE

III CZĘŚĆ - WARSZTATOWA 11.15-12.45 NA PLATFORMIE ZOOM 
DR ALEKSANDRA KALISZ I DR EWELINA TYC
- JA I TY W ŚRODOWISKU KOMUNIKACYJNYM
(SPOSOBY SPRAWNEGO POROZUMIEWANIA SIĘ)
- STRATEGIE KOMUNIKACYJNE 
(METODY OSIĄGANIA CELÓW KOMUNIKACYJNYCH)
- WIZERUNEK NEGOCJATORA 
(BUDOWANIE PEWNOŚCI SIEBIE POPRZEZ KOMUNIKACJĘ NIEWERBALNĄ)
- PODSTAWY NEGOCJACJI
(KOMPETENCJE NEGOCJATORA W ROZMAITYCH SYTUACJACH
KOMUNIKACYJNYCH)

09.11.2021
GODZ. 9:00-12:45

POZYCJA 
NEGOCJACYJNA 
ZWIĄZKÓW
ZAWODOWYCH 
– MOŻLIWOŚCI I TRUDNOŚCI


